
 

Renseignements et inscriptions : www.coach-prise-parole-public-influence.com 
Patrick JAY +33(0)6 07 19 18 42 - patrickjay@coach-face-public.eu 

Inscriptions ouvertes tout l’été – attention, places limitées ; réservez vite ! 

 

8 MASTER CLASSES ESSENTIELLES ! 
Par Patrick JAY, expert en prise de parole d’influence et développement professionnel ! 

 

LES CLES POUR MIEUX ARGUMENTER,  
CONVAINCRE EN PRESENTATIONS A DISTANCE, 

GERER LES ECHANGES EMOTIONNELS, 
FAIRE DE VOS STRESS UNE FORCE,  

REUSSIR VOS TRANSITIONS PROFESSIONNELLES ! 
 

Bénéfices : 
Vous acquérez les outils pour atteindre vos objectifs  ! 

Vous repartez avec des méthodes directement applicables ! 
De la compréhension à l’acquisition en 4 heures seulement ! 

Des mises en situations flash avec Patrick JAY, expert en prise de parole d’influence ! 
De chez vous, en distanciel ! 

 

SESSIONS DISTANCIELLES LES SAMEDIS APRES-MIDIS  

 

 
S AVOIR  ARG UM ENTER POUR FA IRE VALOI R ET 
DEFENDR E SES IDEES 
MCE01-22   
La méthode pour mettre en valeur et défendre vos 
idées pros : sachez convaincre, persuader et faire 
adhérer ! 
SESSIONS :   
17 SEPTEMBRE – 12 NOVEMBR E 

 
 

S AVOIR GER ER L ES ECLATS EMOTIO NNELS EN 
ECHANGES TENDUS 
MCE02-22   
La méthode pour contrôler vos échanges 
professionnels quand les échanges deviennent tendus ! 
SESSIONS :  
24 SEPTEMB RE – 19 NOVEMBR E 

 
S AVOIR  CO NVAINCRE EN PRESENTAT ION 
D IS TANCIELLE ( FR ANÇAIS)  -  MCE03-22    
La méthode pour rallier vos interlocuteurs à vos 
propositions en présentations distancielles ! 
SESSIONS :  
1 E R  OCTOBRE – 26  NOVEMBRE 

 
 

S AVOIR CONVAINCRE EN   
PRES ENTAT ION DIS TANCIELLE (ANGLA IS)   
MCE04-22    
La méthode pour rallier vos publics internationaux à 
vos propositions en présentations distancielles ! 
SESSIONS :  
8  OCTOBR E – 3  DECEMBRE 

 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

R EUSSIR SES PRES EN TAT IONS 
COMMERCI ALES EN D ISTANCIEL (FRANÇAIS )   
MCE05-22    
La méthode pour présenter avec impact vos offres 
commerciales en distanciel ! 
SESSIONS :  
15 OCTOB RE –  10 DECEM BRE 
 
F AIR E DE  SO N S TR ESS DE PER FO RMAN CE 
UN E FORCE EN PRISES DE  PA ROLE  
MCE07-22    
La méthode pour utiliser la force de votre stress et en 
faire un allié en prises de parole ! 
SESSIONS :  
29 OCTOB RE –  28 DECEM BRE  

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 

 

R EUSSIR SES PRES EN TAT IONS COMM ER CIALES  
EN D IS TANCIEL (ANGLAIS )  -  MCE06- 22     
La méthode pour présenter avec impact vos offres 
commerciales à vos clients internationaux en 
distanciel ! 
SESSIONS :  
22 OCTOB RE –  17 DECEM BRE 
 
R EUSSIR SES TRANSITIO NS 
PROFESSIONNELL ES EN TEMPS DE  CRISE 
MCE08-22     
La méthode pour arriver à réaliser les changements 
souhaités sans mettre en danger sa situation pro ! 
SESSIONS :  
5  NOVEMB RE – 29 D ECEMBRE 
 
 
 


